Заявка кандидата на заключение

 дилерского договора

по сбыту легковых автомобилей Volvo
в городе (регионе) .............................

от

	………………

	Название фирмы-заявителя

	………………..


1) Обращаем внимание, если вы представляете холдинговую компанию с возможностью инвестиций в нескольких регионах, то просим вас заполнить отдельные заявки на каждый город. Обработка заявок идет по названию городов. В одной заявке может быть заявлен только один регион сбыта.

	Название компании
	
	Почтовый адрес
	

	Город
	
	Телефон
	

	
	
	E-mail:
	

	
	
	Факс:
	


	Форма собственности: 
	


	Владельцы/компаньоны/владельцы капитала:

	Ф.И.О или название организации соучредителя
	Должность
	Доля капитала, %
	Участие в других фирмах
	Размер долевого участия, 

Евро.
	Паспортные данные: номер паспорта, кем и когда выдан, дата рождения.

ИНН (для организаций)

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


Товары или бизнес, продвижение которых осуществляется нами в настоящее время: (укажите, являетесь ли вы изготовителем, импортером, дилером)
	Товары или бизнес
	Производитель, марка
	Вид деятельности (импортер, дилер, дистрибьютор, производитель, представительство, производитель, заказчик, подрядчик, комиссионер, агент …)
	Оборот в 2009 году по данному виду деятельности, Евро
	Количество штатных сотрудников


	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Сведения о финансовом состоянии нашей компании:

	Суммарный оборот компании (группы компаний) в 2009 году, Евро
	

	Общие обязательства перед кредиторами на текущий момент, Евро
	

	Итоговая чистая прибыль компании (группы компаний) в 2009 году, Евро
	

	Доля итоговой чистой прибыли, предусмотренная на реинвестирование в автобизнес, %
	

	Отношение собственного капитала к общей сумме активов (доля собственного капитала), %
	

	Опыт работы в области автомобильного бизнеса:

	Марка, поставщик
	Продажа а/м (указать оборот в тыс.), Евро
	Сервис (указать оборот в тыс.), Евро
	Сбыт запчастей (указать оборот в тыс.), Евро
	Дата начала деятельности

	
	2007
	2008
	2009
	2007
	2008
	2009
	2007
	2008
	2009
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	Результаты продаж по маркам за последние 3 года:

	Марка, поставщик
	Количество проданных а/м (шт.) за 2007 год
	Количество проданных а/м (шт.) за 2008 год
	Количество проданных а/м (шт.) за 2009 год

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	Взаимоотношения с клиентами

	База данных клиентов
	Система управления взаимоотношениями с клиентами

	Наличие

Да / Нет
	Описание


	Наличие

Да / Нет
	Описание

	
	
	
	


	Статус недвижимости компании (группы компаний):


	Объект недвижимости (описание и адрес)
	Юридический статус (тип собственности или аренды)
	Оценочная стоимость

(в случае собственности)

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	Текущие строительные инвестиционные проекты компании (группы компаний):



	Название проекта
	Площадь земельного участка
	Объём строительства
	Описание проекта

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Описание земельного участка под строительство или реконструкцию дилерского центра Volvo:

	общая площадь земельного участка; площади, отводимые под благоустройство и могущие быть использованы под парковку автомобилей или организацию въездов, выездов
	

	длина фронтальной части в метрах
	

	статус прав на земельный участок под строительство и целевое назначение земли
	

	точный адрес земельного участка
	

	ближайшие существующие дилеры других марок
	

	краткая характеристика района города, в котором расположен данный участок (с указанием расстояния от предлагаемого земельного участка до значимых объектов, таких как гипермаркеты, торгово-развлекательные центры и т.д.)
	

	предполагаемые сроки оформления прав на участок и/или получения разрешений на строительство
	

	предполагаемые сроки начала и окончания строительства
	

	если участок земли принадлежит вам на правах аренды, укажите сумму арендного платежа в год за 1м2
	


Для кандидатов, предлагающих реконструкцию существующих строений в дилерский центр Volvo, просьба предоставить ситуационный и поэтажный план здания с указанием целевого использования помещений.
Просьба предоставить карту вашего города с указанием расположения уже существующих и строящихся дилерских центров по брендам и указанием площадки под строительство или существующего объекта под реконструкцию.
Предоставить копии документов на земельный участкок или строение, планируемое под дилерский центр Volvo:
- кадастровый план,
- копию документов на право собственности или аренды на земельный участок или строение с указанием арендной ставки,
- копию документов с разрешением на строительство или постановление об отводе земли под инвестиционный проект,
-  копию актуального бухгалтерского баланса,
-  несколько фотографий (объем до 500 Kb) на фасадную линию будущего дилерского центра.
Наиболее важные партнеры (клиенты) в нашем бизнесе, с которыми мы в настоящее время работаем:

	Партнер/клиент
	Краткая характеристика сотрудничества

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


Численность населения города и региона, краткая социально-экономическая характеристика, наличие крупных предприятий, доходы населения, средняя стоимость квадратного метра возводимого жилья:
	


Примерное количество зарегистрированных в регионе легковых автомобилей не старше 5-ти лет (шт.):

	Volvo 
	Mercedes
	Audi
	BMW 
	Lexus 
	Toyota
	VW

	
	
	
	
	
	
	


Прогноз на развитие рынка региона по продажам автомобилей на следующие 3 года:

	


На рынке города (региона) присутствуют (количество официальных дилеров):

	Марка
	Название Компании
	Холдинг / Группа компаний
	Статус
	Количество сервисных постов (шт.)
	Площадь Шоу-рума (м2)

	Volvo
	
	
	
	
	

	Mercedes
	
	
	
	
	

	Audi
	
	
	
	
	

	BMW
	
	
	
	
	

	Lexus
	
	
	
	
	

	VW
	
	
	
	
	

	Toyota
	
	
	
	
	

	Mitsubishi
	
	
	
	
	

	Renault
	
	
	
	
	

	Ford
	
	
	
	
	

	Opel
	
	
	
	
	

	Chevrolet
	
	
	
	
	

	Peugeot
	
	
	
	
	

	Subaru
	
	
	
	
	


Характеристика концентрации автоцентров и формирование автомобильных деревень в городе (наличие и адреса):

	


Планируемый план продаж в ближайшие 3 полные года сотрудничества (шт.):

	
	1-й год
	2-й год
	3-й год

	C30
	
	
	

	S40/V50
	
	
	

	S60 New
	
	
	

	S80
	
	
	

	XC70/V70
	
	
	

	XC60
	
	
	

	XC90
	
	
	

	Плановая продажа всего, (шт.):
	
	
	


План продаж запчастей в ближайшие 3 полные года сотрудничества (оценочно в розничных ценах):

	
	1-й год
	2-й год
	3-й год

	Плановая продажа запчастей, Евро:
	
	
	


Укажите бюджет, который вы планируете выделить в год на рекламу и стимуляцию продаж (продажа автомобилей, сбыта запчастей и сервиса):

	
	1-й год
	2-й год
	3-й год

	Маркетинговый бюджет, % от оборота по бизнесу Volvo:
	
	
	

	Маркетинговый бюджет, в расчете на один проданный автомобиль, Евро
	
	
	


Руководитель проекта по созданию дилерского центра Volvo: 
	Ф.И.О.
	

	Контактные телефоны, электронный адрес (обращаем ваше внимание, что электронные письма из домена mail.ru блокируются серверами Volvo и ваше письмо может быть не доставлено)
	

	Опыт работы (управленческий, коммерческий)
	

	Образование (учебные заведения, специальность, дополнительное обучение)
	


	Персонал компании (группы компаний)

	Персонал отдела продаж
	Персонал отдела сервиса

	Среднесписочная

численность
	Кол-во сотрудников,

работающих более 3-х лет
	Кол-во сотрудников с профильным опытом работы более 2-х лет
	Среднесписочная

численность
	Кол-во сотрудников,

работающих более 3-х лет
	Кол-во сотрудников с профильным опытом работы более 2-х лет

	
	
	
	
	
	


	Система мотивации и обучение сотрудников

	Система мотивации
	План обучения

	Наличие

Да / Нет
	Описание
	Наличие

Да / Нет
	Описание

	
	
	
	


Инвестиционные показатели проекта:
	Общая сумма инвестиций в проект, Евро
	

	Доля собственных средств, %
	

	Доля заёмных средств, %
	

	Источник заёмных средств, процентная ставка
	

	
	


Для кандидатов, которые предлагают существующее помещение для реконструкции в дилерский центр Volvo.

Просьба указать оборудование выставочного зала и сервиса, которым вы располагаете в настоящий момент:

	
	Да
	Нет
	Площадь / количество / марка

	Выставочное помещение для а/м (автосалон), м2
	
	
	

	Склад запчастей, м2
	
	
	

	Кол-во официально сертифицированных подъемников с высотой подъема не менее 1.9м, грузоподъемностью 3,0 тонны
	
	 
	 

	Кол-во официально сертифицированных подъемников с высотой подъема не менее 1.9м, грузоподъемностью 2,5 тонны
	 
	
	

	Локальная система отвода выхлопных газов 
	
	
	

	Комплект динамометрических ключей
	
	
	

	Набор торцевых ключей
	 
	
	

	Подвод электропитания (220В) и сжатого воздуха к постам механического ремонта
	
	
	

	Специализированная емкость для слива ГСМ 
	
	
	

	Станция обслуживания и заправки кондиционеров
	
	
	

	Агрегат для замены тормозной жидкости
	
	
	

	Стенд проверки тормозов 
	
	
	

	Газоанализатор 
	
	
	

	Стенд для регулировки фар
	
	
	

	Оборудование для проверки схода-развала колес с комплексной проверкой
	
	
	

	Зарядное устройство для зарядки АКБ
	
	
	

	Балансировочный стенд 
	 
	
	

	Шиномонтажный стенд
	
	
	

	Гидравлическая стойка для монтажа КП
	
	
	

	Гидравлическая кран-балка
	
	
	

	Подкатной домкрат
	
	
	

	Кузовной участок, м2
	
	
	

	Стапель для ремонта кузовов
	
	
	

	Покрасочный цех, м2
	
	
	

	Стенд для колеровки красок
	
	
	

	Сушильная камера
	
	
	


Укажите дополнительные сведения, важные, на ваш взгляд, для данной заявки:

	


Размер пересылаемых приложений не должен превышать 4 Мб, внимательно проверяйте перед отправкой. Просьба фотографии и рисунки (карты) не вставлять в заявку, а присылать отдельно.
Настоящая анкета кандидата не является офертой или обязательством заключить «Протокол о намерениях» или «Дилерский договор о реализации и обслуживании автомобилей “Вольво”» со стороны ООО «Вольво Карс».

ООО «Вольво Карс» не несет ответственности в отношении любых расходов, понесенных кандидатами в связи с их подготовкой к участию в тендере.
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