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Начальные условия работы для кандидата в дилеры Volvo Cars 
 
 
Цены на а/м Volvo 
 
Средняя розничная цена на а/м Volvo – от 40тыс.Евро. 

 
Дилерская маржа (бонус) 
 

Состоит из 2-х составляющих: постоянной и переменной. Постоянная маржа привязана к 
конкретной модели автомобиля согласно действующему прейскуранту, переменная 
составляющая зависит от результатов работы дилера и корректируется поквартально. 
Подробная информация предоставляется после подписания письма о намерениях. 
 
Инвестиции 
 
Размер дилерского центра выбирается исходя из соображений целесообразности 

(потенциального рынка сбыта и обслуживания и существующей привязки к местности). 
В случае и после подписания письма о намерениях, кандидат согласовывает проект 

будущего дилерского центра с авторизованным ООО «Вольво Карс» архитектурным бюро и 
утверждает его в ООО «Вольво Карс». 
Объём инвестиций в оборудование (специальная мебель, стенды) демонстрационного зала 

площадью 350м² составляет от 90тыс.Евро.  
Объем инвестиций в наружную идентификацию дилерского центра (вывески, пилоны) – от 

25тыс.Евро. 
Инвестиции в сервисное подразделение составляют: 

45тыс.Евро в спец инструмент Volvo. 
Данные инвестиции не включают в себя строительство, инженерные коммуникации, 

стандартное сервисное оборудование, персональный инструмент механиков, отделку, 
освещение и вентиляцию. 
Обязательства по стоимости склада запасных частей и обороту рассчитываются 

индивидуально и зависят от парка автомобилей Volvo (в возрасте до 10 лет) в регионе 
деятельности и потенциальных возможностей кандидата. 
 
Персонал 
 
Кандидат должен быть готов к инвестициям в персонал еще до начала даты официального 

открытия, поскольку только профессионалы на различных уровнях могут успешно 
реализовать проект открытия нового дилерского центра. 
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Кандидат должен укомплектовать штат в соответствии с рекомендованной ООО «Вольво 
Карс» штатной структурой и должностными обязанностями и неукоснительно 
придерживаться графика найма на работу ключевых сотрудников и обеспечивать им 
возможность обучения в учебном центре ООО «Вольво Карс» согласно предлагаемой 
программы обучения. 
В настоящее время обучение персонала производится бесплатно для дилеров и кандидатов в 

дилеры, командировочные расходы принимает на себя дилер (кандидат). 
 
Маркетинг  
 
При планировании рекламного бюджета дилер должен исходить из расчёта 400-600 Евро на 

1 реализуемый автомобиль. 
На этапе запуска (первые 3 месяца) сумма инвестиций составляет порядка 1200 Евро на 1 

проданный автомобиль. 
 
Логистика 
 
Доставка автомобилей осуществляется авторизованными перевозчиками ООО «Вольво 

Карс» за счёт ООО «Вольво Карс». 
 
Операционные расходы 
 
Сумма ежемесячных обязательных операционных расходов (заказ брошюр, подписка на 

диагностическую программу и т.п.) зависит от объемов продаж автомобилей, запасных частей 
и загрузки сервиса и составляет не менее 2000 Евро в месяц. 
 
Открытие нового дилерского центра Volvo 
 
Производится в сроки, указанные в соглашении о намерениях. 
На момент открытия дилер должен иметь: 

1. 100% готовность демонстрационного зала. 
2. 100% готовность сервисной зоны. 
3. Автомобили для демонстрации в зале – 6 и более (в зависимости от размера 
демонстрационного зала). 
4. Демонстрационные автомобили (не менее 7 моделей), предназначенные для пробных 
поездок, оформленные специальным образом  в соответствии с действующими стандартами. 
5. Минимальный товарный запас автомобилей на собственном складе (на 1 месяц 
продаж). 
6. Штат прошедших все необходимое обучение сотрудников согласно рекомендованной 
организационной структуре. 
 
Более детальную информацию кандидат получает от сотрудников отдела развития 
дилерской сети, после рассмотрения официальной заявки от кандидата. 


